ALIADOS CLAVE ALOF RELACION
CON LOS CLIENTES

* Seguimientos post ventas
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RECURSOS CLAVE | ° Mantener viva DISTRIBUCION

° Madera una costumbre

°Accionistas ° Redes sociales
° Pintura

° Venta directa

8 ° Papel recicladuG 2 ° Ferias 3
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COSTOS INGRESOS
> Punto de equilibrio: 21 unidades ° objetivo de ventas: 100 unidades
® Costo fijo: $10.080 ° Rentabilidad: 100%

° Costo variable: $1.437 ° Precio: $1920
° Transacciones bancarias, Billetera virtual y efectivo




