de materales para realizar el adaptal:lc:r ha}r DtI'D Con EI mlst target dE i LE Maners dE ||Egar a |{]5
clientes va a ser a traves de '
_ FUtU ros identificar a los posibles competidores del - €l adaptador ergonomico esta | ! eStUd Iantes de
I i reutilizada
accionistas jirducio llegar a un amplio publico privada de
alificacion del 1 al 10 sobre el
llevado a cabo por estudiantes B S' Ia Venta

ALIADOS CLAVE : : ﬁlﬁ?ﬂﬂ USUARIOS
conseguir un presupuesto de proveedores- €S UnN producto innovador y no CON LOS CLIENTES
proveedores : _TOdOS aq Ue”OS
elavorar una estrategia de publicidad enta que se asemeje a este
rcad . . campanias en tiktok e Instagram, :
identificar a los posibles compradores del abricado a pEII'tII' de tela redes sociales gue permiten SeCU ndarl a
prueba del producto{poner un@sill con el Es facil de llevar de un lado a .
d de b r4

_ PrOVeed Ores producto de prueba y un gr con duuu} otro y ?5 Edaptahle para trE"u"IéE de videos entrete - CABA
Hablar con el rector para la utilidad del ualquier tipo de silla Cxplican

- Escuelas Lyl Es un producto ideado y

- Rector de la RECURSOS CLAVE paralos mismos estudiantes. DISTRIBUCION prospera

escuela - Mano de obra [Porende, entendemos la - Tenemos la idea de crear ’

problematica en carne propia. una TiendaNube donde se pOd ramaos

. Propiedad No hace falta deshacerse de

: . : : uede comprar desde alli,
las sillas previas e invertir en P P y

- uede o . venderl
Intelectual otras mas comodas, sino que se | ene la Integracion con e derle
pueden usar las mismas y medios de envios. Hay d Irectamente a

elevar al siguiente nivel | distintas opciones, co : : .
8.- 6 s |comodidad de los aluan' Correo Argentino,Andre é la institucion

ect.

COSTOS IHGRESGS_
- Materiales, mano de obra, publicidad - Venta de productos y acciones

en instagram, (materiales para stand) 9. y Donac_lones
- Inversiones futuras




