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o COSTOS
Los costos fijos de la empresa son, de $13.040 y
los variables contemplan una cantidad de $115.

Esto nos da un punto de equilibrio de 34 unidades. ™

INGRESOS

Resultaran de la comercializacion de nuestros productos,
de acuerdo al escenario. Las transacciones se llevaran a
cabo en efectivo y mediante billetera virtual UALA




