KAPPU

UN PRODUCTO HECHO (ON TRANSPARENCIA

USUARIOS

No hay un rango etario definido.
Es un producto personalizable
que puede servir para
cualquiera

PROPUESTA DE
vALOR

Es un producto multiuso y personalizable.
Que fue reutilizado y no contamina el medio
ambiente.

A partir de un objeto desechable generamos
un producto con valor y lo reciclamos.

DISTRIBUCION Y CANALES

En nuestras redes sociales publicaremos el producto, los
precios y modelos. Nos podran contactar por estos
medios.

Instagram: kappu.5to
Tik Tok: kappu5Sto

RELACION CON CLIENTES

Nuestra principal forma de conectarnos con los
clientes va a hacer presencial. Tanto para
presentralo como para escucharlos.
Tendremos anuncios, promociones, muestras, etc.

FLuJoS DE
INGRESO0S

Primero la empresa hara un inversion. Luego de

las ventas, esperaremos una ganancia del 257.
Cuando el primer stock se acabe, invertiremos
de nuevo y esperemos ganar el 257 otra vez.
Asi cuando el emprendimiento acabe tendremos
una ganacia del 507.




KAPPU

Un prodycto hecho con Lragnspgrencig

RECURSO0S CLAVES

Recursos: Capital Financiero, Division de Trabajo y
Materia Prima.
Como herramientas: Marcadores, Barniz, Viruta de

colores, acrilico y stickers.
La materia mas esencial son los frascos de vidrio.

ACTIVIDADES
CLAVES

La principal actividad es recolectar
frascos de vidrios que seran
desechados. Nosotros lo

aprovecharemos y lo volveremos un
producto util y lindo.

ALIADOS CLAVES

No tenemos proveedores fijos pero estuvimos pidiendo
frascos en el colegio. Los accionistas son los mismos
trabajadores.

Cuando los proveedores ya no puedan darnos los
frascos. Empezaremos a buscar a otros y mientras
tanto pondremos nuestros frascos.

ESTRUCTURA DE CoST0

Costos fijos serian los sueldos de los empleados.
Cada trabajador tendra $1 como sueldo cada vez
que asista a la clase.

Y nuestros costos variables es alrededor de
$13.000.



