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Iteración #1INSTRUCCIONES

¡Bienvenido al BMC!

Para comenzar a utilizarlo sólo 
debes ir a "Archivo" y hacer clic 
sobre "Crear una copia". Ahora 
tendrás tu versión editable en tu 
propio Google Drive pudiendo 
incluso trabajar 
colaborativamente! 

Completarlo es muy fácil. Sólo 
haz doble clic en los Post-It® y 
edítalos según sea tu necesidad.

En cada nota, encontrarás 
detalles sobre qué deberás 
considerar en cada bloque.

Para más información sobre 
innovación, emprendimiento, 
BMC o sus bloques visita:

https://www.marcelopizarro.com

Accionistas 
internos

Accionistas 
Internos.

... o distintas 
propuestas de valor ...

Costos Variables: Bee Wraps, 
Sobres de papel, Folleto, 

Stickers.

... y pegarlos sobre el 
Canvas...

- Email-marketing.
- Comprobante de compra.
- Soporte de mensajería para 
cualquier inconveniente con la 
compra del producto.

- Ofreceremos un producto 
sustentable
- Hecho con materiales 
100% naturales
-Biodegradable. 

- Ida y vuelta, por medio de varios 
canales de comunicación, por 
ejemplo: Gmail, instagram o 
alguna otra red social que nos 
permita el contacto directo con el 
cliente. 
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¿NECESITAS AYUDA?

Si necesitas ayuda 
sobre cómo utilizar 
esta herramienta, 
haz clic en el ícono.

Venta de acciones 
internas.

¿TE FUE ÚTIL? 
Puedes donar en:

- Usuarios con consumos 
responsables.

- Producto dirigido para 
personas de todas las edades.

- Los usuarios, en su mayoría 
son adolescentes, o personas 
jóvenes, pero intentamos 
cambiar este paradigma, 
tratando de concientizar a 
personas adultas.

Costos Fijos: Salarios, 
Viáticos.

Venta de acciones 
externas.

Accionistas 
Externos.

Proveedores.

Clientes.

Bee Wraps.

Folletos.

Sobres.

Stickers.

Compra-venta.
..
Agregado de Valor 

al Producto.

Relación con la 
Comunidad y con los 

Proveedores.

Estándares de Calidad.

Buena Relación Interna.

Conserva tus alimentos 
al igual que el film, pero 
con mayor durabilidad.
Libre de contaminación 
ambiental. 

- Marketing de guerrilla o boca 
en boca. 

https://www.marcelopizarro.com
http://www.marcelopizarro.com/2011/12/business-model-canvas/
https://www.paypal.me/marcelopizarro

