
Bussines Model Canvas

Asociados Clave Actividades Clave Propuesta de Valor Relación con los 

Clientes

Segmento de 

Clientes

Recursos Clave

Canales

Estructura de Costos Vías de Ingreso

- La producción de los dijes
(diseño e impresión)
- Distribución
- Actualización de la base de
datos con la información del
cliente

 
 
 
 
 
 
 
 
 

- Hacer un seguimiento y
darles acceso a la
comunicación con nosotros en
caso de tener que cambiar
información

 
 
 
 
 
 
 
 

Nuestro producto apunta a:
- Un público amplio de
edad con alguna
incapacidad para realizar
sus tareas solo
-  Dueños de mascotas que
quieran evitar la situación
de extravío 
- Cualquier persona que se
vea en la necesidad de
necesitar nuestro producto

 
 
 
 
 
 
 

- Distribución de la
propuesta: Facebook e

Instagram
- Medio de pago actual: Ualá

- Entregas: Rappi y PedidosYa
 
 
 
 
 
 
 

- Accionistas
- Ventas directas del dije

- Materiales del dije
- Sueldos
- Packaging
- Publicidad

- Accionistas
(inversores)

- Proveedores
(industriales)
- Profesores

(producción del
producto, marketing,

etc)
 
 
 
 
 
 
 
 

Start Safe se compromete
a asegurar la información
de nuestros clientes,
ayudándolos en
situaciones adversas
mientras están en la calle.
Con nuestro dije cualquier
transeúnte que quiera
ayudar puede hacerlo y
accionar de la manera
más adecuada

 
 
 
 
 
 
 
 

- Recursos físicos: impresora 3d,
programa de diseño 3d, software,

materiales del dije, packaging,
empresa de envíos

- Recursos intelectuales:
diseñadores, técnicos, sector

contable, sector de rrhh
- Recursos financieros: capital inicial

($29391), 33 acciones internas y 45
externas (valor de acción $377)
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