Modelo de Negocio Canvas

Aliados claves
Asesor en disefio de marcay
etiquetas.
Proveedores.
Accionistas externos locales.
Revendedores, negocios locales.

Actividades claves
Comprar insumos, producir y
vender
Promocionar, comercializar,
negociar con los proveedores.

Recursos claves

Recursos materiales: laboratorio
del colegio, utensillos.

Venta de acciones: 44 acciones a
$461.

Recursos humanos: alumnos de
5to afio.

Propuesta de valor

Ofrecemos jabon liquido
elaborado artesanalmente por
alumnos de 5to afio del IPDPEC
con una amplia variedad de
fragancias.

También ofrecemos jabdn en un
delicado packaging para regalo.
La recarga econdmica en botellas
recicladas.

Relacion con el cliente

Manteniendo contacto a través
de redes sociales.

Promociones de precio para el
kit de regalo.

Difusion de tips sobre el cuidado
de la salud, mediante el correcto
lavado de manos, del uso
responsable del agua.

Estudio de mercado para
conocer la valoracién del
producto y hacer las
modificaciones necesarias.

Canales

Ventas a través de una pagina
web, redes sociales.

Venta directa puerta a puerta.
Stand en el colegio para venta.
Participacion en una feria
municipal de emprendimientos.

Segmento de clientes

Publico en general de todas las
edades.
Clientes corporativos, empresas
que lo pueden regalar a sus
clientes.

Estructura de costos
Los costos variables son: envase, insumos de fabricacion (L.E.E.S., lauril, colorante,
aromatizante, sal y agua), comisidn de venta (5%) y costo de cobranza (3%).
Los costos fijos son: sueldos, gastos de etiquetas y gastos de publicidad.

$

9.589

$

10.690

Punto de Equilibrio: 72 unidades

Fuentes de Ingreso

La fuente de ingresos principal serd la venta de las 110 unidades de productos
equivalente a $30.800, la cual se proyecta vender a través de diferentes canales.




