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Asociados Clave

Los ascciades
clavesseranles S
alumnes de sexto

de laComunade Los

rdres.
departamento
Santa Maria

Actividades Clave

Lspresa dedicada a
la venta de kits de
shampeos,
acoendicicnadores

Recursos Clave

Laempresa parallevar
a cabe laventa necesita
de recunsos fisicesque
scn lesingredientes que
Hevaracada preducte
(hienvas arematicas,
pulpade alce vera.eto)
Fara elic se estipula
una inversicn iniciatde
SO Kits. Se estima
yender >Ukitsa MU ¢

WAL cadaunc
(dependiendc si el kit
Hevajabin o
descderante)

Estructura de Costos

La estructura de
costesde
nuestroes kits
tiene costes fijos
variables. Se ha
estimade que el
coste variable
para preducir un
kit seriade S1CC
al2vce2021

Propuesta de Valor

La empresa
olrecera estos
Kkits para que

las personas
puedan
cuidar su
higiene de
forma
ecologica

Relacion con los Clientes

La relacion
conlos
clientes sera
constante.
porque se
pricrizara
su higiene
perscnal.

Canales

Nuestres
potenciales clientes
sabran de nuestra
empresa a traves de
difusicn por grupes
deWhatsApp v
perfiles en otras
redes scdiales come
Instagram v
FTacebeocok

Vias de Ingreso

Segmento de
Clientes

Iste medele de
negocio, pretende
servir al principic
ateda la comuna
de Les Cedres y
luege expandirse a
lccalidades ©

barrics cercancs.

Cadaestudiante

comprarac
ndera €ol

awicnes aSHMCo

S1I0CC cada kit

Se intentara
lograr nuevos

inversores en la
rueda de
capacitacion.




