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Iteración #INSTRUCCIONES

¡Bienvenido al BMC!

Para comenzar a utilizarlo sólo 
debes ir a "Archivo" y hacer clic 
sobre "Crear una copia". Ahora 
tendrás tu versión editable en tu 
propio Google Drive pudiendo 
incluso trabajar 
colaborativamente! 

Completarlo es muy fácil. Sólo 
haz doble clic en los Post-It® y 
edítalos según sea tu necesidad.

En cada nota, encontrarás 
detalles sobre qué deberás 
considerar en cada bloque.

Para más información sobre 
innovación, emprendimiento, 
BMC o sus bloques visita:

https://www.marcelopizarro.com

¿Quiénes serán los 
asociados clave en tu 
modelo de negocios?

¿Qué ofrecerás a tu 
segmento de clientes? 

¿De qué forma 
resolverás sus 

problemas?

¿A quién pretende 
servir tu modelo de 

negocios?

¿Qué actividades son 
claves para que tu 

modelo de negocios 
funcione?

¿Qué tipo de relación 
mantendrás con tu 

segmento de 
clientes?

¿Requieres de uno o 
más recursos clave 
para tu modelo de 

negocios?

¿Cómo te conocerá y 
evaluará, y cómo 

decidirá, comprará y 
recibirá soporte 

post-venta tu segmento 
de clientes?

¿Cuál es tu estructura 
de costos? ¿Cuáles son 

los egresos más 
importantes de tu 

modelo de negocios?

¿Cuál será la forma en 
que tu modelo pretende 

financiarse y obtener 
ingresos?

El internet, hosting, una 
PC, recursos 
intelectuales para 
programar.

Entidades bancarias, 
empresas financieras, 

como aliado estrategico 
la federacion de 

comercio e industria de 
San Nicolas. Asociación 

de emprendedores

Basado en un capital de 
30 accionistas e 

incorporando empresas 
que auspicien el 

espacio

internet, dominio, 
impresiones, gastos 
varios y comisiones

Está dirigido a los 
comerciantes y a los 
emprendedores  de la 
localidad de La Emilia. 
Con limitado acceso a 
la tecnología e 
innovación. 

Unos de los canales para 
atraer a los usuarios es a 
traves de instagram y la web. 
El modo de fidelizar esta 
relación ofreciendo un marco 
formal en nuestra prestación 
de servicios por medio de un 
contrato formalizando el 
servicio que vamos a prestar

Ofrecer una 
herramienta que les 
permita publicar sus 

productos,emprendimie
ntos y su negocio. Y un 
medio para enfrentar 
las crisis económica 

generada por la 
pandemia.

Aplicaremos para que la 
propuesta llegue a sus 
usuarios: entrevistas 
personales,instagram y 
dispositivos(radio de la 
localidad). 
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¿NECESITAS AYUDA?

Si necesitas ayuda 
sobre cómo utilizar 
esta herramienta, 
haz clic en el ícono.

Hacer encuestas para 
conocer el gustos y 
necesidades  de los 
clientes, diseñar y 
programar la página 
web.

¿TE FUE ÚTIL? 
Puedes donar en:

https://www.marcelopizarro.com
http://www.marcelopizarro.com/2011/12/business-model-canvas/
https://www.paypal.me/marcelopizarro

