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Asociados Clave

La gente que nos done
las botellas para
reciclar, proveedores de
tierra y semillas (Vivero
La planteria),
proveedores de hiloy
palitos de brochette,
imprenta para la
produccion de las
tarjetas,accionistas
externos de la rueda de
capitalizacion.

Actividades Clave

Recoleccién de botellas
de la gente que nos
traiga y la promocion de
esta campana.
Elaboracién de las
macetas dentro del
sector de produccion.

Recursos Clave

Gente predispuesta y
responsable con
intencion de ayudar a
mejorar la problematica.
Gente que nos done las
botellas que ya no use
para gastar menos.
Inversores que confien
en nosotros.

Propuesta de Valor

Vendemos macetas
hechas con botellas
recicladas, es decir, lo
que la gente desecha
nosotros lo reutilizamos
evitando que el plastico
siga contaminando ya
que es un material que
tarda mucho en
degradarse.

Relacion con los Clientes

Canales

Nuestra estrategia
de marketing esta
orientada a llegar

al alcance delos
‘ clientes deseados.

Segmento de
Clientes

Le creamos valor a
gente que se quiere
involucrar en el cuidado
del planeta y a su vez
quiera tener decorados
sus ambientes.

Estructura de Costos

Proyeccién: 160
unidades

Precio: $170
Rentabilidad: 34%
Ingresos: $27.200
Costos fijos:
Sueldos $7.440
Impresiones: $840

Vias de Ingreso

Vamos a obtener
ganancias a través de
la venta de maceta,
entrada de dinero en
efectivo o mercado
pago.
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