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Jóvenes, adultos y 
ancianos, de cualquier 
género, sin ningún 
estudio ni trabajo en 
particular, que tengan 
gato o quieran hacer 
un regalo a algún 
conocido.

Producto disponible 
para las personas que 
viven o están en el 
territorio de la Nación 
Argentina.

Cubrimos la 
necesidad de 
mantener la casa 
limpia (ya que los 
pelos se quedan en 
el rascador), de que 
tu gato no dañe los 
muebles de tu casa 
porque rasca 
nuestro producto en 
vez del mobiliario, y 
también 
mantenemos las 
uñas de tu gato 
saludable y 
aliviamos su estrés.
Los diseños son 
innovadores y 
originales a 
diferencia de la 
competencia que se 
nos presenta en este 
ámbito.

El contacto con el cliente 
para realizar la venta es 
a través de distintas 
redes sociales, y los 
envíos se realizan por 
Envíos Flex (medio de 
envío integrado en 
mercadolibre). 

La relación que se va a 
llevar a cabo con los 
clientes va a ser la 
concreción de la venta,  
luego tener un 
seguimiento atento del 
producto, tal que si se 
produce algún 
inconveniente podamos 
solucionarlo 
inmediatamente.

Nuestra empresa produce sus 
propios productos, desde 
cortar y unir el cartón hasta 
pintarlo y diseñarlo eso 
genera una unión entre todos 
nosotros. Además, contamos 
con reuniones y charlas 
constantes para definir el 
curso de el emprendimiento, 
ya que lo fundamental es 
mantener la comunicación 
entre nosotros.

Para llevar a cabo el 
funcionamiento de la 
empresa necesitamos 
mano de obra y 
herramientas para trabajar 
sobre los materiales, tales 
como una caladora y útiles 
para pegar el material. El 
capital inicial son $18.704 y 
la cantidad de acciones son 
64 en total, 32 externas y 
32 internas, a $292 cada 
una.

De momento 
pensamos 
trabajar codo a 
codo con 
Mercadoshops, 
plataforma 
diseñada por 
Mercado Libre. A 
través del cual 
vamos a 
concretar las 
ventas y nos 
solucionarán la 
logística.

Tenemos $8.760 de costos fijos, costo variable unitario de 
$611. Costo de materiales directos de aproximadamente 
$4500. Punto de equilibrio de 27 unidades.

Ingreso por las ventas vía Mercado Libre y donaciones 
solidarias. Ganancia por venta de aproximadamente 
$550. A este monto se le suman las donaciones que 
puede efectuar cada individuo.


