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¡Bienvenido al BMC!

Para comenzar a utilizarlo 
sólo debes ir a "Archivo" y 
hacer clic sobre "Crear 
una copia". Ahora 
tendrás tu versión 
editable en tu propio 
Google Drive pudiendo 
incluso trabajar 
colaborativamente! 

Completarlo es muy fácil. 
Sólo haz doble clic en los 
Post-It® y edítalos según 
sea tu necesidad.

En cada nota, 
encontrarás detalles 
sobre qué deberás 
considerar en cada 
bloque.

Para más información 
sobre innovación, 
emprendimiento, BMC o 
sus bloques visita:

https://www.marcelopizarr
o.com

Proveedores: Librería 
Lapicitos (impresiones)
Librería Bicentenario 
(materiales)

A través de redes 
sociales 

como:instagram y 
facebook

Costos Fijos:$ 7.740
sueldos, stand, publicidad, 
impresiones

Costos variables: $4.744
insumos para la cantidad 
producida, comisiones, 

Capital necesario:$12.484

A través de 
inversionistas y 
nuestras futuras ventas

... y pegarlos sobre el 
Canvas...

Comunicación franca 
y directa por los 
vendedores
Indirecta  por las 
redes
apertura de diálogo 
con el cliente por 
cualquier consulta o 
duda, sugerencias

... los colores distintos 
te pueden servir para 
separar distintos tipos 

de clientes ...

... si no te son útiles, 
simplemente 
suprímelos ...

Nuestra propuesta de valor 
pretende impactar tus 
emociones, consentirte, 
ayudarte a definir un modo 
de ser y estar en la vida, 
colocando como 
protagonistas de tus 
recuerdos a personas 
queridas, a escenarios 
coloridos, a situaciones 
vividas que son 
emocionalmente 
significativos para ti. 

Proponiéndole una memoria 
fotográfica y la posibilidad 
de apoyar una causa de 
impacto ambiental, que lo 
haremos como 
emprendimiento con papeles 
ecológicos.

... y pegarlos sobre el 
Canvas...

Accionistas: aporte del 
capital

1 Compra de insumos
2 Producción (edición)
3 Distribución de 
pedidos
4 Publicidad-Promoción 
en diferentes medios
Elegir distintos 
modelos/prototipos
Buscar opciones de 
impresión: librerías, 
gráficas
Conectar con los 
clientes (redes sociales)

Recursos humanos (9 integrantes 
del Emprendimiento,  
Inversionistas (externos) Delivery 
Proveedores (externos)
Recursos materiales: espacio físico 
- papeles adhesivos / fotográficos - 
computadora - celular - papel 
ecológico - sello / tinta
Recursos financieros: capital 
aportado
Recursos tecnológicos: word - 
canva - redes sociales - publisher - 
correo electrónico

Usuarios: jóvenes y 
adolescentes,que 
buscan novedad, 
rapidez, creatividad, 
emotividad,confianza a 
la hora de  adquirir un 
producto. Que están al 
día con lo que es 
tendencia,que les 
atrae las redes 
sociales, los amigos, 
los recuerdos y causas 
de impacto como el 
cuidado del medio 
ambiente, del que nos 
ocuparemos como 
emprendedores.

Creado por Marcelo Pizarro Miranda en base al trabajo de Alex Osterwalder http://www.businessmodelgeneration.com y a la inspiración de David Bland http://agile.dzone.com/news/how-create-business-model

¿NECESITAS AYUDA?

Si necesitas ayuda 
sobre cómo utilizar 
esta herramienta, 
haz clic en el ícono.

Usuarios: confianza, 
adquisición del producto 
(jovenes y 
adolescentes)

¿TE FUE ÚTIL? 
Puedes donar en:

https://www.marcelopizarro.com
https://www.marcelopizarro.com
http://www.marcelopizarro.com/2011/12/business-model-canvas/
https://www.paypal.me/marcelopizarro

