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Iteración #INSTRUCCIONES

¡Bienvenido al BMC!

Para comenzar a utilizarlo sólo 
debes ir a "Archivo" y hacer clic 
sobre "Crear una copia". Ahora 
tendrás tu versión editable en tu 
propio Google Drive pudiendo 
incluso trabajar 
colaborativamente! 

Completarlo es muy fácil. Sólo 
haz doble clic en los Post-It® y 
edítalos según sea tu necesidad.

En cada nota, encontrarás 
detalles sobre qué deberás 
considerar en cada bloque.

Para más información sobre 
innovación, emprendimiento, 
BMC o sus bloques visita:

https://www.marcelopizarro.com

Empleados
Capital inicial

$18.218

Sueldos y salarios

$9440

Costo fijo
Accionistas 
internos y 
externos

... y pegarlos sobre el 
Canvas...

puedes arrastrar o 
copiar cualquiera de 

estos Post-It® ...

... los colores distintos 
te pueden servir para 
separar distintos tipos 

de clientes ...

... o distintas 
propuestas de valor ...

Insumos

$3480

Costo de materiales 
directo.

... es muy fácil, sólo 
hazlo!

Mediante las redes y sitios web, y de  

manera física.  Garden-Ia siempre estará 
dispuesta ante cualquier situación. 
Garantizamos un buen trato para que el 
cliente se sienta a gusto y ofreciendo 
siempre la mejor calidad. Escucharemos 
las dudas del cliente y serán 
compartidas para atraer potenciales 
clientes.

aquellos que vivan 
en la ciudad y les 

gusten las plantas: 

niños, adolescentes 

y adultos, hombres 

y mujeres. No hay 

límite en nuestros 

potenciales 

clientes.

Accionistas 
externos

Accionistas 
internos

Proveedores

¿NECESITAS AYUDA?

Si necesitas ayuda 
sobre cómo utilizar 
esta herramienta, 
haz clic en el ícono.

Clientes

¿TE FUE ÚTIL? 
Puedes donar en:

puedes arrastrar o 
copiar cualquiera de 

estos Post-It® ...

Rentabilidad

70%

Las actividades 
principales son el 
cuidado de la huerta 
escolar y la 
preparación de las 
plantas a vender.

Proveedores

Proveedores

... los colores distintos 
te pueden servir para 
separar distintos tipos 

de clientes ...

Utilizaremos los medios de 
internet y web. Nuestro 
mayor medio de difusión 
serán las redes sociales y 
verbalmente entre 
nuestros contactos e 
instituciones cercanos.

Punto de equilibrio

83 Unidades

... o distintas 
propuestas de valor ...... o distintas 

propuestas de valor ...

ENVÍO

$30

cOSTO VARIABLE

Ingresos por 
venta de aprox. 

$220

Acciones
21 internas - $350 c/u
28 externas - $400 c/u

puedes arrastrar o 
copiar cualquiera de 

estos Post-It® ...puedes arrastrar o 
copiar cualquiera de 

estos Post-It® ...

Proveedores

Proveedores

Ofrecemos plantas en base 

biodegradable (de cartón) 
junto con macetas 
recicladas. Resolvemos la 
necesidad de conectar con 
la naturaleza en tiempos de 
pandemia y reducir el nivel 
de estrés urbano. Nuestra 
particularidad es que el 
objeto de producir y vender 
de manera más amigable 
con el ambiente. 
Singularmente estamos 
trabajando de forma 
artesanal, usando como 
punto de partida la huerta 
escolar.

Comisión
15%

Costo variable.

https://www.marcelopizarro.com
http://www.marcelopizarro.com/2011/12/business-model-canvas/
https://www.paypal.me/marcelopizarro

