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Iteración #INSTRUCCIONES

¡Bienvenido al BMC!

Para comenzar a utilizarlo sólo 
debes ir a "Archivo" y hacer clic 
sobre "Crear una copia". Ahora 
tendrás tu versión editable en tu 
propio Google Drive pudiendo 
incluso trabajar 
colaborativamente! 

Completarlo es muy fácil. Sólo 
haz doble clic en los Post-It® y 
edítalos según sea tu necesidad.

En cada nota, encontrarás 
detalles sobre qué deberás 
considerar en cada bloque.

Para más información sobre 
innovación, emprendimiento, 
BMC o sus bloques visita:

https://www.marcelopizarro.com

Nuestros consumidores entran en 
un rango entre adolescentes y 

adultos (15 a 35 años 
aproximadamente) de todo el 

país. 
Personas que a diario utilizan la 
tecnología para los estudios y/o 

el trabajo .

Para la actividades 
claves necesitamos los 
insumos del producto, 

los proveedores 
necesarios, personal y 

un capital inicial de 
aproximadamente 

$10.000.

los recursos claves son:
producción, 

proveedores,finanzas.
actividades que no 

pueden faltar: 
mano de obra, 

liderazgo, control en los 
costos e ingresos.

Presupuesto inicial 
(unidad de producto)
-1 Vela aromática ($70)
-1 Sahumerio ($3)
- 1 lapicera ($50)
-1 libreta ($315)
-1 bolsita de papel 
($20)

Buscaremos Ingresos 
por parte de accionistas 
tanto internos como 
externos que estén 
interesados en la salud 
mental.

... y pegarlos sobre el 
Canvas...

puedes arrastrar o 
copiar cualquiera de 

estos Post-It® ...

para que exista el 
emprendimiento 
necesitamos el 
compromiso, la 
responsabilidad, 
ser constantes.

-

20 tarjetas ($335)
-1 plancha de 
stickers ($250).
CF: $2.000
CV: $1.043 + 100 
de margen 
=$1143

... si no te son útiles, 
simplemente 
suprímelos ...

... y pegarlos sobre el 
Canvas...

Para promover el 
emprendimiento 
necesitamos la 

publicidad.

Creado por Marcelo Pizarro Miranda en base al trabajo de Alex Osterwalder http://www.businessmodelgeneration.com y a la inspiración de David Bland http://agile.dzone.com/news/how-create-business-model
Licenciado mediante Creative Commons Reconocimiento - Compartir Igual 3.0 Unported - MARCELO PIZARRO MIRANDA - https://www.marcelopizarro.com

¿NECESITAS AYUDA?

Si necesitas ayuda 
sobre cómo utilizar 
esta herramienta, 
haz clic en el ícono.

Además, se dará un 
presente al  cliente 
luego de realizar una 
compra grande para 
que sepa de nuestro 
aprecio e incentive la 
recomendación. 
También para los 
clientes regulares.

¿TE FUE ÚTIL? 
Puedes donar en:

Para mantener la 
relación con el cliente 
haremos encuestas o 
formularios para que 
califiquen nuestro 
producto y 
La atención al cliente.

Les ofrecemos una 
solución creativa para 
despejar la mente y 
desconectarse un poco 
de la tecnología.

Los medios que haremos 
llegar a los clientes 

objetivos son:

Instagram:@velumbra.Cpe
Facebook:@Velumbra Cpe

Tik tok:@velumbracpe
YouTube

Proveedores: 
-Italo.

-Juelietalihuen.fdp.
-Viviana nicoletti.

-dys deco

https://www.marcelopizarro.com
http://www.marcelopizarro.com/2011/12/business-model-canvas/
https://www.paypal.me/marcelopizarro

