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¡Bienvenido al BMC!

Para comenzar a utilizarlo sólo 
debes ir a "Archivo" y hacer clic 
sobre "Crear una copia". Ahora 
tendrás tu versión editable en tu 
propio Google Drive pudiendo 
incluso trabajar 
colaborativamente! 

Completarlo es muy fácil. Sólo 
haz doble clic en los Post-It® y 
edítalos según sea tu necesidad.

En cada nota, encontrarás 
detalles sobre qué deberás 
considerar en cada bloque.

Para más información sobre 
innovación, emprendimiento, 
BMC o sus bloques visita:

https://www.marcelopizarro.com

Los 
proveedores ,
los 
accionistas,

A jóvenes 
(mujeres y 
hombres) 
de entre  
16 a 20 
años. 

Comprarles a los proveedores 
los materiales necesario para 
crear los productos de nuestra 

caja. Elaborarlos. Crear 
promociones, sorteos, posteos 

en redes sociales. Llevar la 
cuenta de los ingresos y 

egresos 

- Costos fijos: $ 12640
- Costos variables: $17910
- Punto de equilibrio: 38 unidades 

Interesados en la 
astrología, y todo 
lo relacionado con 
los 4 elementos, 
signos, etc,

Buscamos demostrar 
que jóvenes como 
nosotros, con la 
edad que tenemos, 
somos capaces de 
llevar a cabo un 
emprendi- miento 
con éxito. 

... los colores distintos 
te pueden servir para 
separar distintos tipos 

de clientes ...

... o distintas 
propuestas de valor ...

... si no te son útiles, 
simplemente 
suprímelos ...

... es muy fácil, sólo 
hazlo!

Que sean de 
Argentina, de 
la provincia 
de Buenos 
Aires, Zona 

Norte.

Ofrecemos un 
producto para 
quienes estén 
interesados en la 
astrología y quieran 
tener, regalar o 
recibir algo 
relacionado al 
signo o elemento 
correspondiente. 
Ofrecemos una 
experiencia original 
e innovadora.

Nos conocerán a través 
de nuestra cuenta de 
instagram, que contará 
con  toda la información 
necesaria para captar la 
atención del cliente. El 
producto lo entregaremos 
nosotros, o de ser 
necesario, por terceros.

-Recursos humanos, porque los productos 
serán elaborados por nosotros (los 
accionistas internos).
-Proveedores, que nos venderán los 
insumos y productos que no elaboremos 
nosotros.
- Capital, que aporten accionistas (internos 
y extenos).
- El capital inicial esde $30550 . 
- Venderemos 29 acciones a 527 .
- Redes sociales.
- Insumos para elaborar el producto  (Caja, 
vaso térmico, porcelana fría, acrilicos, 
llaveros, viruta, sahumerios, fotocopias. 

Mantendremos una 
relación formal y 
respetuosa a través de las 
redes sociales (Instagram 
y Facebook), para la 
compra del producto, y 
creando encuestas y 
valorando la opinión del 
cliente, una vez recibido el 
mismo,

¿NECESITAS AYUDA?

Si necesitas ayuda 
sobre cómo utilizar 
esta herramienta, 
haz clic en el ícono.

Obtendremos ganancias principalmente a través de las 
ventas,  y quizás más adelante haciendo rifas.  
Tendremos una ganancia por unidad de $331 . El 
producto se venderá a $800 . Los medios de pago 
pueden ser efectivo, y como billetera virtual (con  
mercado pago).

¿TE FUE ÚTIL? 
Puedes donar en:

https://www.marcelopizarro.com
http://www.marcelopizarro.com/2011/12/business-model-canvas/
https://www.paypal.me/marcelopizarro

