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Iteración #INSTRUCCIONES

¡Bienvenido al BMC!

Para comenzar a utilizarlo sólo 
debes ir a "Archivo" y hacer clic 
sobre "Crear una copia". Ahora 
tendrás tu versión editable en tu 
propio Google Drive pudiendo 
incluso trabajar 
colaborativamente! 

Completarlo es muy fácil. Sólo 
haz doble clic en los Post-It® y 
edítalos según sea tu necesidad.

En cada nota, encontrarás 
detalles sobre qué deberás 
considerar en cada bloque.

Para más información sobre 
innovación, emprendimiento, 
BMC o sus bloques visita:

https://www.marcelopizarro.com

PROVEEDORES

Buscamos ayudar 
al bienestar y la 

salud de nuestros 
clientes

HOMBRES Y 
MUJERES

COMPRA DE 
INSUMOS DE 

CALIDAD

COSTOS FIJOS 
TOTALES (sueldos, 

salarios, otros) EFECTIVO

... y pegarlos sobre el 
Canvas...

puedes arrastrar o 
copiar cualquiera de 

estos Post-It® ...

... los colores distintos 
te pueden servir para 
separar distintos tipos 

de clientes ...

 a través de un 
alcohol en spray 

con aromas 
relajantes.

... si no te son útiles, 
simplemente 
suprímelos ...

... es muy fácil, sólo 
hazlo!

... y pegarlos sobre el 
Canvas...

CLIENTES

ACCIONISTAS

VENTA DEL 
PRODUCTO
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¿NECESITAS AYUDA?

Si necesitas ayuda 
sobre cómo utilizar 
esta herramienta, 
haz clic en el ícono.

PUBLICIDAD

¿TE FUE ÚTIL? 
Puedes donar en:

COMPRA DE 
INSUMOS DE 

CALIDAD

FIDELIZACIÓN 
DEL CLIENTE A 

TRAVÉS DE 
SEGUIMIENTO DE 
ENCUESTAS DE 
CALIDAD, ETC.

PUBLICIDAD

 a través de 
un alcohol 

en spray con 
aromas 

relajantes.

SERVICIO 
PRE-VENTA Y 
POST-VENTA

VENTA RÁPIDA 
Y EFECTIVA

MAYORES
A 10 AÑOS

QUE SEAN 
RESIDENTES O SE 

ENCUENTREN EN EL 
AMBA (área 

metropolitana de 
Buenos Aires)

REDES 
SOCIALES

LA 
ESCUELA

REDES 
SOCIALES

LOS CLIENTES 
SATISFECHOS 
(boca en boca)

... y pegarlos sobre el 
Canvas...

 CUENTA 
BANCA

COSTOS FIJOS 
UNITARIOS 

(envase, alcohol, 
esencias)

RECURSOS 
HUMANOS

MATERIA 
PRIMA DE 
CALIDAD

REDES 
SOCIALESPACKAGING 

ADECUADO

https://www.marcelopizarro.com
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