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Iteración #INSTRUCCIONES

¡Bienvenido al BMC!

Para comenzar a utilizarlo sólo 
debes ir a "Archivo" y hacer clic 
sobre "Crear una copia". Ahora 
tendrás tu versión editable en tu 
propio Google Drive pudiendo 
incluso trabajar 
colaborativamente! 

Completarlo es muy fácil. Sólo 
haz doble clic en los Post-It® y 
edítalos según sea tu necesidad.

En cada nota, encontrarás 
detalles sobre qué deberás 
considerar en cada bloque.

Para más información sobre 
innovación, emprendimiento, 
BMC o sus bloques visita:

https://www.marcelopizarro.com

Lo que nosotros le 
estamos ofreciendo a 
nuestros usuarios es 

alcohol en spray al 70% 
30% con distintas 

esencias, como también 
le ofrecemos la 
necesidad de 

mantenerse las manos 
higienizadas.

... y pegarlos sobre el 
Canvas...El área de producción 

es imprescindible ya 
que en esta área se va 

a llevar a cabo la 
fabricación del 

producto.

... los colores distintos 
te pueden servir para 
separar distintos tipos 

de clientes ...

... o distintas 
propuestas de valor ...

Nuestros recursos 
claves son el alcohol, 
los pulverizadores y las 
esencias.

Nuestros aliados claves 
son los accionistas y 

nuestros proveedores: 
Química Activa 

proveedor de  alcohol y 
esencias.

Micro Bottles proveedor 
de pulverizadores.

$654 cinco litros de 
alcohol.

$690 tres esencias 100 
ml

$6400 cien unidades de 
atomizadores de 200cc

$1800 bolsitas y 
stickers

Nuestro producto tiene 
el valor de $180, si 

vendemos nuestra meta 
de 100 tendríamos $18 

.000.

La relación empieza en 
el momento de la venta 

y termina en el 
momento que finaliza la 
venta. De igual manera 
pensamos en hacer un 
seguimiento para saber 

cómo les pareció el 
producto a los clientes.

Desde una redes 
sociales tales como 
Instagram,  hacer 
folletos informativos e 
informarle a personas 
cercanas.

Nuestro producto va 
destinado a personas 

de todo tipo de género y 
todo tipo de edad que 
sea responsable del 

producto.
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¿NECESITAS AYUDA?

Si necesitas ayuda 
sobre cómo utilizar 
esta herramienta, 
haz clic en el ícono.

Al pensar en nuestro 
producto nos guiarnos 
desde el punto de vista 

del ODS de salud y 
bienestar, ya que 

actualmente estamos 
atravesando una 

pandemia.

¿TE FUE ÚTIL? 
Puedes donar en:

https://www.marcelopizarro.com
http://www.marcelopizarro.com/2011/12/business-model-canvas/
https://www.paypal.me/marcelopizarro

