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¡Bienvenido al BMC!

Para comenzar a utilizarlo sólo 
debes ir a "Archivo" y hacer clic 
sobre "Crear una copia". Ahora 
tendrás tu versión editable en tu 
propio Google Drive pudiendo 
incluso trabajar 
colaborativamente! 

Completarlo es muy fácil. Sólo 
haz doble clic en los Post-It® y 
edítalos según sea tu necesidad.

En cada nota, encontrarás 
detalles sobre qué deberás 
considerar en cada bloque.

Para más información sobre 
innovación, emprendimiento, 
BMC o sus bloques visita:

https://www.marcelopizarro.com

Proveedores 
locales: 
Herboristería
Accionista: Equipo 
de trabajo
Alianza 
estratégica: Otro 
emprendimiento

Ofrecer a nuestros 
usuarios 
tranquilidad y 
satisfacción 
mediante 
sahumos y un kit 
de 5 hierbas para 
infusiones.

Estamos creando 
valor a nuestros 
clientes que 
consumen 
infusiones y 
sahumos.

Recolección y 
selección de las 
hierbas,y armado 
de los sahumos.

¿Qué tipo de relación 
mantendrás con tu 

segmento de clientes?

ave para tu modelo de 
negocios?

Espacios exteriores 
(festividades 
culturales) 
Virtuales y digitales
-Páginas web
-Mercado Libre
-Instagram
-QR

C.F: $2480
C.V: $518
C.M.D: $213
P.E: 14

Obtendremos 
ingresos 
vendiendo el 
producto a un 
buen precio 
calidad.

... y pegarlos sobre el 
Canvas...

puedes arrastrar o 
copiar cualquiera de 

estos Post-It® ...Respuesta 
inmediata a través 
de redes sociales, 
promociones días 
festivos.

Actores con los 
que necesitamos 
trabajar para el 
funcionamiento de 
modelo de 
negocios: 
Organización JA, 
institución 
escolar,municipali
dad,banco

Capital 
inicial:$9538
Acciones a 
vender: 4 a $1192

Tienda online 
para ofrecer 
nuestros 
productos

Nuestro problema a 
resolver es evitar 
que lo dañado se 
siga dañando, 
recolectando lo que 
la naturaleza nos 
brinda y cuidando el 
medio ambiente.

Nuestros usuarios 
ocupan la franja 
etárea a partir de 
los 18 años hasta 
adultos mayores, 
de ambos sexos.Recursos 

económicos y 
recursos humanos.
Insumos: 
Hierbas,cajas, 
frascos,carbón 
natural,hilo,viruta

Perfil Buyer: 
Clientes 
apasionados de 
infusiones,turistas, 
empresarios y 
todos aquellos sin 
barreras sociales, 
económicas y 
culturales.
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¿NECESITAS AYUDA?

Si necesitas ayuda 
sobre cómo utilizar 
esta herramienta, 
haz clic en el ícono.

Les interesaría 
porque son 
productos 
autóctonos, es un 
presente diferente 
y empresarial, 
original por su 
presentación.

¿TE FUE ÚTIL? 
Puedes donar en:

https://www.marcelopizarro.com
http://www.marcelopizarro.com/2011/12/business-model-canvas/
https://www.paypal.me/marcelopizarro

