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Iteración #INSTRUCCIONES

¡Bienvenido al BMC!

Para comenzar a utilizarlo sólo 
debes ir a "Archivo" y hacer clic 
sobre "Crear una copia". Ahora 
tendrás tu versión editable en tu 
propio Google Drive pudiendo 
incluso trabajar 
colaborativamente! 

Completarlo es muy fácil. Sólo 
haz doble clic en los Post-It® y 
edítalos según sea tu necesidad.

En cada nota, encontrarás 
detalles sobre qué deberás 
considerar en cada bloque.

Para más información sobre 
innovación, emprendimiento, 
BMC o sus bloques visita:

https://www.marcelopizarro.com

En este 
emprendimiento los 
asociados claves 
son: el inversor 
externo(el colegio) y 
los inversores 
internos(nosotros)

Lo que proponemos 
es una buena 

atención al cliente y 
que cuando tengan 

un problema lo 
podamos resolver de 
una manera eficiente

Sirve para personas 
que le guste la 
decoración y  de 
todas las edades

Las actividades 
claves  son: tener un 
buen marketing y 
muy buena 
publicidad, también 
un buen trabajo en 
equipo

Nosotros buscamos 
que nuestros clientes 
se sientan a gusto 
con nuestros 
productos, entonces 
manejamos una 
buena atención 
hacia ellos

Requerimos de 
diversosrecursos 
claves, como por 
ejemplo el trabajo en 
equipo o las redes 
sociales

Nuestra forma de 
venta de nuestros 
productos son por 
redes sociales, ya 
que tenemos 
cuentas de la 
empresa en la 
mayoria de las redes 
sociales.

Nuestros egresos se 
van a basar en la 

fabricación del 
producto, en sueldos 

y en publicidad.

Pretendemos 
financiarnos con los 
inversores y generar 
ingresos vendiendo 
los productos 
financiados por los 
inversores.

... y pegarlos sobre el 
Canvas...

puedes arrastrar o 
copiar cualquiera de 

estos Post-It® ...

... los colores distintos 
te pueden servir para 
separar distintos tipos 

de clientes ...

... o distintas 
propuestas de valor ...

... si no te son útiles, 
simplemente 
suprímelos ...

... es muy fácil, sólo 
hazlo!

... y pegarlos sobre el 
Canvas...

puedes arrastrar o 
copiar cualquiera de 

estos Post-It® ...

... los colores distintos 
te pueden servir para 
separar distintos tipos 

de clientes ...

... o distintas 
propuestas de valor ...

... si no te son útiles, 
simplemente 
suprímelos ...
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¿NECESITAS AYUDA?

Si necesitas ayuda 
sobre cómo utilizar 
esta herramienta, 
haz clic en el ícono.

... es muy fácil, sólo 
hazlo!

¿TE FUE ÚTIL? 
Puedes donar en:

https://www.marcelopizarro.com
http://www.marcelopizarro.com/2011/12/business-model-canvas/
https://www.paypal.me/marcelopizarro

