
¿NECESITAS MÁS POST-IT®?

Asociados Clave Actividades Clave

Recursos Clave

Propuesta de Valor Relación con los Clientes Segmento de 
Clientes

Canales

Estructura de Costos Vías de Ingreso

Business Model Canvas- DÓNDE (Vos tenés el plan, nosotros la ubicación)

Hosting de Wix, 
recursos 
intelectuales y 
humanos

Redes sociales, sitios web, 
publicidades y 

recomendaciones

Mail: dondecba@gmail.com 
Instagram: donde.cordoba 
Facebook: Donde Cordoba

... y pegarlos sobre el 
Canvas...

Costos fijos: 
hosting, sueldos y 
salarios, publicidad 

= $17.080

Mostrar centros 
recreativos, 

gastronómicos y 
ambiental es. 

Además 
promocionarlos al 

público.

La relación primaria se llevará a 
cabo mediante una red social, 

preferentemente Gmail o 
WhatsApp para organizar 

reuniones para luego de manera 
personal promocionar y vender 
nuestro servicio.Al realizar la 

venta les pediremos un feedback 
mediante las redes sociales 

utilizadas al principio.

A los usuarios, 
personas que se 
encuentren en Córdoba 
(sin importar cualquiera 
de sus características) y 
que esté interesada en 
conocerla, les 
ofrecemos en un sólo 
lugar (sitio web), los 
mejores espacios que 
cumplen con lo que 
ellos buscan a la hora 
de armar actividades. 

Entrará dinero a nuestra billetera virtual de Tarjeta Naranja 
con la venta de acciones internas y externas (43) . Luego 
comenzaremos a realizar nuestro servicio que 
venderemos a nuestros clientes quienes pagarán una 
cuota mensual de $2000. Además ganaremos dinero 
mediante sponsors. 

Nuestros clientes son 
las personas o 
instituciones que poseen 
o son responsables de 
un negocio, taller, 
restaurante, muestras 
de artes, museos, 
actividades recreativas, 
entre otros y que 
busquen promoverlo y 
visualizarlo pero también 
deben cumplir con 
requisitos propuestos 
por Dónde para así dar 
información filtrada y de 
valor a nuestros 
usuarios quienes no sólo 
consumirán los datos 
ofrecidos por nosotros 
sino también diversas 
propagandas de 
nuestros sponsors.

... y pegarlos sobre el 
Canvas...

Alguna marca en 
donde tanto la marca 
como nosotros 
salgamos 
beneficiados.

Aclaración: 
técnicamente no 
tenemos aliados, ya 
que vamos a ser 
solo nosotros y nada 
más que nosotros 
trabajando.
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¿NECESITAS AYUDA?

Si necesitas ayuda 
sobre cómo utilizar 
esta herramienta, 
haz clic en el ícono.

A nuestros clientes, 
mediante estrategias de 

marketing de largo alcance 
y el uso de diversos 

canales de comunicación 
promovemos y 

visualizamos sus 
actividades/ lugares para 

así fomentar su 
crecimiento y llegada a 

mayor cantidad de 
personas. 

Objetivos de 
ventas: 12 
unidades

Punto de 
Equilibrio es 
de 9 unidades

mailto:dondecba@gmail.com
http://www.marcelopizarro.com/2011/12/business-model-canvas/

