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Iteración #INSTRUCCIONES

¡Bienvenido al BMC!

Para comenzar a utilizarlo sólo 
debes ir a "Archivo" y hacer clic 
sobre "Crear una copia". Ahora 
tendrás tu versión editable en tu 
propio Google Drive pudiendo 
incluso trabajar 
colaborativamente! 

Completarlo es muy fácil. Sólo 
haz doble clic en los Post-It® y 
edítalos según sea tu necesidad.

En cada nota, encontrarás 
detalles sobre qué deberás 
considerar en cada bloque.

Para más información sobre 
innovación, emprendimiento, 
BMC o sus bloques visita:

https://www.marcelopizarro.com

Nuestros 
asociados van 

a ser Arte 
Rokama.
Nuestros 

proveedores 
van a ser 
mercados 
virtuales y 
telavendo.

Los accionistas 
serán 16 

internas y 32 
externas.

El valor que le 
agregamos es de 

incorporar una 
pizarra reutilizable a 
una libreta que es 

ecológica. El 
problema que 
resuelve es de 

desorganización 
puesto que ayuda a 

poner orden las 
ideas.

Nuestro producto 
está destinado a 

consumidores que 
necesiten 

organizarse de 
manera creativa y 
no tan monótona y 

de todas las 
edades.

Las actividades claves 
van a ser la 

producción de 
Nabretas, la 

promoción de las 
mismas y las ventas.

Mostrándole los 
beneficios de usar 
nuestra libreta, dando 
tips sobre organización y 
consumo responsable, 
propagandas llamativas 
y contenido interesante 
(siendo activo en las 
redes).

Nuestros recursos  son 
cuerina, fibrones, papel 
madera, planchas de 
cartón y vinilo para 

pizarra. 
Vamos a vender 16 

acciones internas y 32 
externas a $342.

Los canales que 
utilizaremos serán 

Página de 
Facebook , 
Instagram
 y Google.

Costos fijos: $5.000
Costos variables: $625

Nuestro punto de equilibrio: 15 ventas.

Recaudaremos el capital inicial mediante accionistas,. Los 
beneficios son mayor producción, rentabilidad y buena calidad. 

Recibiremos dinero a través de Mercado Pago y Ualá.
Nuestra meta ideal es vender 4 Nabretas entre los 16 participantes 

para así obtener $57.536 de ingresos.

... y pegarlos sobre el 
Canvas...

puedes arrastrar o 
copiar cualquiera de 

estos Post-It® ...

... los colores distintos 
te pueden servir para 
separar distintos tipos 

de clientes ...

... o distintas 
propuestas de valor ...

... si no te son útiles, 
simplemente 
suprímelos ...

... es muy fácil, sólo 
hazlo!

... y pegarlos sobre el 
Canvas...

puedes arrastrar o 
copiar cualquiera de 

estos Post-It® ...

... los colores distintos 
te pueden servir para 
separar distintos tipos 

de clientes ...

... o distintas 
propuestas de valor ...

... si no te son útiles, 
simplemente 
suprímelos ...
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¿NECESITAS AYUDA?

Si necesitas ayuda 
sobre cómo utilizar 
esta herramienta, 
haz clic en el ícono.

... es muy fácil, sólo 
hazlo!

¿TE FUE ÚTIL? 
Puedes donar en:

https://www.marcelopizarro.com
https://www.facebook.com/Nabreta-101416175515511
https://www.facebook.com/Nabreta-101416175515511
https://www.instagram.com/nabreta.oficial/
https://sites.google.com/view/abcxxi/inicio
http://www.marcelopizarro.com/2011/12/business-model-canvas/
https://www.paypal.me/marcelopizarro

