
Aromasense Diseñado por: 6to B burbuja 1 Colegio Nuestra Sra de Lujan

Asociados Clave

Pensamos asociarnos con
empresas a las que les
otorgamos un descuento a
sus asociador

Actividades Clave

Contratación de proveedores
Análisis del mercado
Determinación de canales de
distribución

Propuesta de Valor

Somos conscientes el estrés que
produce la conectividad y
queremos crear un espacio de
relajación para alejarte por unos
minutos de la rutina diaria
Nuestro producto es un kit único
en el mercado por su composición
además de ser totalmente
ecofriendly

Relación con los Clientes

Vamos a
contactarnos
mediante
publicidad en
redes sociales
Concursos con
premios

Seg
Clie

mento
de ntes

Nuestro público
objetivo esta
basado en las
personas que
trabajan en oficinas
o desde su casa que
necesiten proyectar
un ambiente de
relajación

Recursos Clave

Conexión a Internet para las
redes sociales
Materiales para el armado del
Kit

Canales

Instagram
Facebook

Mercado libre
Mercado de pago

Estructura de Costos Los egresos más
importantes para iniciar
el emprendimiento son

la compra de las
materia primas

Vías de Ingreso
La inversión inicial la
financiaremos con la
emisión de acciones

internas como externas
y posteriormente con la
reinversión de nuestra

ganancias
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